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Kompetenceudvikling

Det er smart at springe over, hvor gaerdet er lavest!

Hvorfor tage en omvej eller gore det mere kompliceret end hgjst ngdvendigt? Mange af os har
gennem opveeksten faet fortalt, at vi skal springe over det hgjeste, det mest besvaerlige og tidskree-
vende punkt pa geerdet. At det er snyd at smutte forbi og tage en genve;j.

I KMT synes vi, at det er smart at ggre det nemme, det overskuelige, det enkle.

Nar det er sagt, er det selvfglgelig vigtigt at fastholde princippet om, at udvikling savel fagligt som
personligt indebaerer udfordringer, hvor overliggeren gradvist seettes op ("NUZU” - den naermeste
udviklingszone'). Og det er ikke det hgjeste og selvfalgelig heller ikke det laveste punkt pa geerdet.

Nar vi igen retter opmaerksomheden pa de enkle Igsninger, dukker Charles Chaplin frem:

"Simplicity is not very simple”, eller med andre ord: det er ikke sveert at ggre det komplicerede
endnu mere kompliceret, hvorimod det kraever en del gvelse og erfaring at ggre det komplicerede
enkelt.

Der findes mange eksempler, som dokumenterer denne pastand. Vejrprofeterne i TV har én af de
leengste og mest komplicerede uddannelser i dette land. Leeg meerke til, hvordan denne kompe-
tence udfoldes i en enkelt, direkte og relevant form. Se de enkle Igsninger fra en temrer, Iyt til f.eks.
Asger Aamund, laes brugsanvisningen til et Apple-produkt.

Der er en risiko forbundet med enkeltheden! Vi kan blive anklaget for at veere overfladiske, overse
vigtige detaljer eller bevidst udelade elementer, som har betydning for fortolkningen. | november
2009 forsvandt det analoge TV-signal, og det enkle budskab til f.eks. kabel-tv-brugere lad: "du skal
ikke foretage dig noget”. Det er rigtigt, men ikke helt rigtigt! DSB kerer pa grgn balge, kgber el fra
vedvarende energikilder og sparer verden for en maengde CO,-udslip. Det er rigtigt, men ikke helt
rigtigt! | begge tilfeelde er vi kommet ind i den moderne salgsretorik, hvor budskaber ikke bare for-
enkles, men ogsa spidses til, sa de i farste omgang mere tilgodeser afsenderens end modtagerens
interesser.

Der er en risiko forbundet med kompleksitet! Vi forstar ikke brugermanualen pa 200 sider, vi kan
ikke gennemskue konsekvenserne af et mobil-abonnement, og hvordan er det lige, at ejendoms-
veerdiskatten beregnes?

Det ma kunne lade sig gere at friholde mennesker for unadvendig kompleksitet. Derfor - i al sin en-
kelhed: find og brug de enkle Igsninger, hvor det er muligt og relevant. Og inddrag kompleksiteten
kun i det omfang, hvor det er ngdvendigt!

" Lev Vygotsky, russisk psykolog 1896-1934



